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To uporzadkowane i zautomatyzowane srodowisko raportowe, ktore taczy kluczowe
informacje o sprzedazy

Co porzadkuje system?

® Pipelineilejek sprzedazy e Aktywnosé zespotu handlowego
Szanse, etapy, statusy, prawdopodobienstwo Kontakty, spotkania, zadania i postep pracy na
domkniecia oraz wartos¢ potencjalnej szansach sprzedazowych.
sprzedazy.

® Forecastirealizacja celow ® Raportowanie zarzadcze
Biezacy obraz wykonania planu, prognozy Jedno miejsce z najwazniejszymi KPIl do
sprzedazy i odchylen wzgledem targetow. cyklicznych przegladow sprzedazy.

Na jakie pytania pomaga odpowiedzie¢?

01 Czy obecny pipeline wystarczy do 02 Ktdre szanse sg najbardziej realne do
realizacji planu sprzedazy? domkniecia w najblizszym okresie?

03 Gdzie w lejku pojawiaja sie najwieksze 04 Jakie KPI powinny regularnie trafia¢ do
spadki lub opdznienia? zarzadu?

05 Gdzie warto skierowa¢ uwage zespotu?

Pierwszy krok: krétka rozmowa 0,5h

W rozmowie pokazujemy koncepcje naszego rozwigzania oraz mozliwosci wdrozenia u klienta.

W razie potrzeby mozemy pokazac¢ przyktadowe demo.
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Przyktadowa wizualizacja

Ponizszy ekran pokazuje, jak mozna zebraé¢ najwazniejsze informacje o sprzedazy w jednym miejscu

- bez recznego sktadania raportéw.

‘ i Eo . Jakos¢ Pipeline Zespot Realizacja celow Operacyjny
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Statusy szans w czasie

Lejek sprzedazowy
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Widok zarzadczy: pipeline, lejek, statusy szans i podstawowe KPI sprzedazowe

Co pokazuje taki system?

I [ ] I [ ]
Pipelinei lejek Forecasticele Zespot KPI zarzadcze
Statusy, etapy, wartos¢ Realizacja targetow, Aktywnos$¢ handlowcow i Najwazniejsze wskazniki
szans i potencjat odchyleniai prognoza efektywnosé pracy na do cyklicznych
sprzedazy. wyniku. szansach. przegladow.
Pozostate przyktadowe obszary
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Jakos¢ pipeline Zespot Realizacja celow Operacyjny
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