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Jedno srodowisko do monitorowania sprzedazy, analizowania przyczyn,
prognozowania wynikéw i planowania dziatan.

Co porzadkuje system?

® Pipelineilejek sprzedazy e Aktywnosé zespotu handlowego
Szanse, etapy, statusy, prawdopodobienstwo Kontakty, spotkania, zadania i postep pracy na
domkniecia oraz wartos¢ potencjalnej szansach sprzedazowych.
sprzedazy.

® Forecastirealizacja celow ® Raportowanie zarzadcze
Biezacy obraz wykonania planu, prognozy Jedno miejsce z najwazniejszymi KPIl do
sprzedazy i odchylen wzgledem targetow. cyklicznych przegladow sprzedazy.

Na jakie pytania pomaga odpowiedzie¢?

01 Czy obecny pipeline wystarczy do 02 Gdzie w lejku tracimy najwiecej
realizacji planu? sprzedazy?
03 Co wptywa na zmiane konwersji? 04 Ktére obszary wymagajg reakc;ji?

Co sie stanie, jesli zmienimy zatozenia

05 planu lub forecastu?

Pierwszy krok: 30-minutowa rozmowa

W rozmowie pokazujemy koncepcje naszego rozwigzania oraz mozliwosci wdrozenia u klienta.

Mozemy réwniez pokazac przyktadowe demo rozwiazania.
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Spojny obraz sprzedazy w jednym miejscu

Ponizszy ekran pokazuje, jak mozna zebraé¢ najwazniejsze informacje o sprzedazy w jednym miejscu

- bez recznego sktadania raportéw.
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Widok zarzadczy: pipeline, lejek, statusy szans i podstawowe KPI sprzedazowe

Co pokazuje taki system?

Pipelinei lejek Forecasticele

Realizacja targetow,
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Najwazniejsze wskazniki

Statusy, etapy, wartos¢

szans i potencjat odchyleniai prognoza efektywnosé pracy na do cyklicznych
sprzedazy. wyniku. szansach. przegladow.
Przyktadowe obszary analiz
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Od raportowania do decyzji

System nie konczy sie na raportowaniu. Pomaga zrozumie¢ przyczyny, ustalaé priorytety,

planowad i szybciej reagowad.

ZAPYTAJ — PRIORYTETYZUJ — PLANUJ — REAGUJ

01 ZAPYTAJ 02 PRIORYTETYZUJ

Analityka konwersacyjna Scoring szans sprzedazowych
Zadawaj pytania o sprzedaz wtasnymi stowami i Oceniaj szanse wedtug potencjatu, ryzyka i
szybko przechodz od wyniku do przyczyny. sygnatow z procesu sprzedazy.

Przyktad: ,Dlaczego konwersja spadta w Q3?"

Przyklad: ,Ktére szanse wymagajg uwagi?”

03 PLANUJ 04 REAGUJ

Planowanie i scenariusze Alerty i rekomendacje

tacz Actual / Forecast / Plan i analizuj wptyw Wykrywaj odchylenia, ryzyka i obszary wymagajace
réznych scenariuszy na wynik. dziatania.

Przyktad: ,Co jesli konwersja wzrosnie o 3 p.p.?"

Technologiei platforma

Sales overview J —
Microsoft | = ; Howws
. $7.45M $2.43m 32.8% 68.9K sales l'tﬂdlng
r Fabric ® ot s P vt this quarter?
(| [ Syt . .
h F 4L @ 1 L4 s Sales are up
e 18% vs last
T — || T N e U . = quarter.

o ie j» =

fo fo
9 q
{

Onelake - SaaSFoundation - Microsoft Purview
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Przyklad: ,Gdzie warto zareagowac teraz?”
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